
Ansprechpartnerin und kostenfreie  

Anmeldung an: 

Ina Volkhardt 

WissenschaftsCampus Halle – Pflanzenbasierte  

Bioökonomie 

e: ina.volkhardt@sciencecampus-halle.de 

tel: 0345 – 55 22 682 

www.sciencecampus-halle.de 

 

 

Aufgrund der begrenzten Teilnehmerzahl bitten wir  

bis zum 28.02.2019 um Rückmeldung.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Veranstaltungsorte 

 

Tagesprogramm: 

Vorträge vom 05.-06.03.2019 vormittags und  

Seminare vom 07.03.2019 den ganzen Tag: 

Martin-Luther-Universität Halle-Wittenberg 

Von-Danckelmann-Platz 2, Raum Seminarraum E.12 

(Erdgeschoss) - Halle (Saale) 

 

Workshops am 05. und 06.03.2019, nachmittags: 

Martin-Luther-Universität Halle-Wittenberg 

Von-Seckendorff-Platz 1, Seminarräume 1.02 und 1.03 

- Halle (Saale) 

 

Abendveranstaltungen: 

Ausklang bei Abendessen und Getränken am 

05.03.2019 (auf Selbstkostenbasis) 

Enchilada Halle 

Universitätsring 6 - Halle (Saale) 

 

Science Lounge „Digitalisierung in der Landwirt-

schaft“, moderierte Expertengespräche mit Snacks 

und Getränken am 06.03.2019 (kostenfreie Teil-

nahme) 

Café 7 Gramm 

Barfüßerstraße 11 – Halle (Saale) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Winterschule, 05.-07. März 2019 

des Leibniz WissenschaftsCampus Halle  

– Pflanzenbasierte Bioökonomie 

 

Good practices 
in der Bioökonomie 

 
 

 



Dienstag, den 05.03.2019 

Good Practices in der Konzeptphase 

08:00 Vorstellung des Leibniz Wissenschafts-

Campus Halle – Pflanzenbasierte Bioökonomie -  

Dr. AL. Tissier, WCH 

08:45 Förderangebote für Innovations- und Grün-

dungsprojekte aus der Forschung - M. Bradler, MLU - 

Servicestelle Ideen-Schutz-Verwertung 

09:30: Kaffeepause 

10:00 Rechtliche Aspekte bei Produktinnovationen 

im Lebensmittelbereich - I. Volkhardt, WCH 

10:45 User-centred-Design in der Bioökonomie – 

Mehrwert oder Mehrarbeit? - Dr. A. Trübswetter,  

Youse GmbH   oo 

 

12:00 Mittagspause 
 

13:00 – 17.00 Workshops 

  

18:00 Ausklang bei Abendessen und 

Getränken gemeinsam mit der Deutsch-Ukrainischen 

agrarökonomischen Sommerschule des IAMO

Mittwoch, den 06.03.2019 

Good Practices in Transferphase und Kar-

riereentwicklung 

08:00 Zur Bewertung der Leistungen von Wissen-

schaftlerInnen in der Agroökonomik -  

Prof. Dr. A. Balmann, IAMO 

08:45 Schutz von geistigen Eigentum -  

Dr. S. Kühling, IHK Halle-Dessau 

09:30 Kaffeepause 

10:00  Die biopharmazeutische Industrie Deutsch-

lands – Zahlen, Fakten, Hintergründe –  

Dr. M. Täger, BMD GmbH 

10:45 SpinPlant / Refining surgical applications: von 

der Idee zum Medizinprodukt der Klasse III -  

Dr. C. Herbst, Spinplant GmbH 

12:00 Mittagspause 
 

13:00 – 17.00 Workshops 

(A): Ihr Auftritt: lebendig – 

authentisch – überzeu-

gend. Präsentationstrai-

ning – V. Morlinghaus, 

ResonanzBerlin 

(B): Wie kann ich mich 

oder meine Ideen knackig 

verkaufen? Pitch-Training 

- Dr. J. Heise, LSB Coach-

ing 

  

18:00 Science Lounge: Digitalisierung in 

der Landwirtschaft 

Gemeinsame Veranstaltung: WCH – IAMO – EEGA

Donnerstag, den 07.03.2019 

Fakultativer Seminartag: „Innovative  

Lebensmittelzutaten und –zusätze“ 

Gemeinsame Veranstaltung: WCH – nutriCARD 

09:30 Pflanzliche Anthocyane: Kontrolle der Akku-

mulation in Pflanzen und ihre Rolle als Bestandteil der 

Ernährung -  PD. Dr. HP. Mock, IPK 

 

12:00 Mittagspause 

13:00  Reformulierung / Einsatz innovativer  

Lebensmittelszutaten und –zusätze  -   

M. Klaus, QMP GmbH 

15:30  Verabschiedung 

 

 

Abkürzungen: 

EEGA:  Leibniz Wissenschaftscampus Eastern Europe 

Global Area 

IAMO:  Leibniz-Institut für Agrarentwicklung in Transfor-

mationsökonomien 

IHK: Industrie- und Handelskammer  

IPK:  Leibniz-Institut für Pflanzengenetik und Kultur-

pflanzenforschung 

MLU:  Martin-Luther-Universität Halle-Wittenberg 

nutriCARD: Kompetenzcluster für Ernährung und  

kardiovaskuläre Gesundheit  

WCH:  Leibniz WissenschaftsCampus Halle – Pflanzen-

basierte Bioökonomie 

(A): Good practice in 

Assay Development – 

How to address the 

reproducibility crisis? -  

E. Krauß, ChemBioCon 

(B): Wie kann ich mich 

oder meine Ideen knackig 

verkaufen? Pitch-Training 

– Dr. J. Heise, LSB Coach-

ing 


